Barriera di Milano

Se la banca offre il pos
senza spese al negozi

E i commercianti lanciano sconti ai clienti con il bancomat

PAOLO COCCORESE

Nella settimana dell’entrata
in vigore dell’obbligo pos,
Pimposizione ai commercian-
ti, dall’idraulico al fruttiven-
dolo sotto casa, di dover ac-
cettare il pagamento per cifre
superiori ai 30 euro con ban-
comat o carte di debito, ha
scatenato critiche e sospetti.
11 pos? ' uno strumento «co-
stoso», «profittevole solo per
le banchey e «impossibile da
usare per gli anziani». Com-
menti sferzanti che in corso
Vercelli hanno accolto con un
sorriso. «Con le giuste inizia-
tive, il pos pud diventare uno
strumento per rilanciare i no-
stri affari, fare un regalo ai
clienti e riqualificare il nostro
quartierey, dice il presidente
dei negozianti di CoVer, Fa-
brizio Alladio.

Pos buon e cattivo

La differenza sta tutto in un
incontro. In piazza Crispi, la
partenza del chilometro di
vetrine pill passeggiato di
Barriera di Milano, ha sede la
filiale dell’Intesa San Paolo.
«Il direttore, Stefano Rossi,
nei mesi scorsi ha lanciato
I'idea all’associazione ~ ag-
giunge il presidente, l'ottico
Alladio -. Diventare protago-
nisti di “Corso Vercelli con-
viene””. Progetto che, per la
prima volta in Italia, localizza
in una stessa via il program-
ma Bonus. O.meglio, 'iniziati-
va che permette al cliente dei
negozi convenzionati, che ac-

quistano con bancomat o carta
prepagata della banca, di accu-
mulare degli sconti che ogni fi-
ne del mese vengono accredita-
ti sul contoy.

Ai commercianti di CoVer &
stato proposto di installare una
macchinetta bancomat di ulti-
ma generazione: gratis, blueto-
oth (quindi non piti attaccata al-
la linea telefonica) con -conto
gratulto per due anni. L’nnpe-
gno & concedere degli sconti ai

Liniziativa di Intesa San Paolo
Piazza Crispi € il cuore del tratto piti lungo occupato dalle vetrine
che si estende su corso Vercelli

clienti. «Offriamo dal 5% al 10%
a seconda dei casi. Siamo parti-
ti in una trentina: ¢'é il negozio
di scarpe, lo studio dentistico, il
benzinaio, il mobiliere. Per i
clienti pud essere molto vantag-
gioso», dice Giancarlo Della
Corte dalla sua boutique.

Benefici condivisi

Per beneficiare degli sconti, il
cliente deve avere una card
San Paolo che pud fare senza

mmm |'obbligo di accettare
paganienti superiori alla
soglia dei trenta euro’in
. morieta, ‘elettronica con
“ban¢omat o carte prepa-
_Oate interessa’ moltephc:
:categorle Si va dai-com-
rcianti, agll artlglam co-~
me parrucchieri;’ pastncce—
fie e fa'legnaml, ai liberi
‘professionisti come” geo-
“metri, architetti e veterina-
i, dentisti e medla Ognu-’
no_deve avere un pos per
accettareil pagamento del
- conto.-Obbligo posto per
combattere le piaghe della
nostra economia: I'evasio-
ne fiscale. Ridurre I'uso del
cofitante, come & prassi al-
I'estero, permette di trac-
ciareil percorso del denaro
‘evitando jl «nero».  {pa.co]

alcuna spesa nella filiale di
piazza Crispi. Operazione com-
merciale ma con valenza diver-
sa. «In questa via ci sono quasi
il 25% delle serrande chiuse -
dice Alladio -. Ogni iniziativa
che permetta di far girare il
commercio & benvenuta. Se, in
pid, serve a legare sempre pii1 i
residenti ai negozi di prossimi-
th non possiamo che essere
contenti. Fcco perché il nostro,
& un Pos buono».



